Fast jeder Unternehmer kommt einmal in die Situation, in der er ein Dar-
lehen oder einen Kredit bendtigt — sei es in der Griindungsphase oder
durch einen Liquiditdtsengpass. Angesichts unterschiedlicher Banken,
Fordermittel und anderer Varianten fragen sich viele, wie sie den Uberblick
behalten sollen, wenn es darum geht, sich Geld zu leihen. Die grundsitzli-
che Entscheidung, was im Einzelfall sinnvoll ist, fillt schon schwer genug.

Doch als ob das nicht reichen wiirde, stellen sich noch viele andere Fra-
gen, wenn es um Darlehen und Kredite geht, zum Beispiel: Wie bekomme
ich ein Darlehen von der KfW, der Bank des Bundes und der Linder, die
Griinder und Unternehmer bei ihren Vorhaben unterstiitzt? Sind KfW-
Darlehen immer besser als die Darlehen einer Geschiftsbank? Welche
anderen Méglichkeiten bestehen, um an Geld zu kommen — auch fiir Un-
ternehmen, die schon linger am Markt sind? AuBBerdem ist hdufig unklar,
was der Businessplan eigentlich mit dem Ganzen zu tun hat und was bei
dessen Erstellung zu beachten ist. Oder wie ein Darlehen beantragt wird
und wie lange die ganze Angelegenheit dauert. Und wie geht es weiter,
wenn das Geld da ist?

Sie werden beim Lesen schnell erkennen, dass Ihr Weg zum geliehenen
Geld so individuell ist wie Sie selbst. Finden Sie also heraus, was zu Ihnen
passt und wie Sie zum gewiinschten Ergebnis kommen. Bei allen entschei-
denden Fragen steht unser Ratgeber zur Seite. In unser Buch sind die Er-
fahrungen vieler Berater, Anbieter, Griinder und Unternehmer eingeflos-
sen. Auf dieser Grundlage eréffnet sich Ihnen vielleicht eine Mdglichkeit,
ohne drgerliche Umwege zu Ihrer Wunschfinanzierung zu kommen.
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