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Der Autor: 
Dr. Andreas Lutz, Fachjournalist und 
promovierter Betriebswirt, ist durch 
seine Website 
www.gruendungszuschuss.de und 
seine Bücher über 
Gründungsförderung, 
Businesspläne, Networking 
und Pressearbeit einer der 
bekanntesten 
Existenzgründungsberater 
Deutschlands. Mit Workshops, 
Beratung und Businessplan-Software 
hat er mehr als 20.000 Gründungen 
begleitet. 

Ohne Beziehungen geht es nicht 
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Die Finanzkrise zeigt es ganz deutlich: Gerade in schwierigen 
Zeiten geht es nicht ohne Beziehungen. Egal ob angestellt oder 
selbständig – wer beruflich erfolgreich sein, neue Jobs finden oder 
auch unter schwierigen Umständen Aufträge generieren will, der 
braucht ein etabliertes Netzwerk.  
 
Andreas Lutz zeigt in seinem bewährten „Praxisbuch Networking“, 
wie man erfolgreich Beziehungen aufbaut. Das Buch gibt einen 
Überblick über die Vielfalt des modernen Networking, erklärt die 
Techniken und Spielregeln und zeigt, welche Vorteile ein 
funktionierendes Netzwerk mit sich bringt. Für die zweite Auflage 
hat der Autor Experten zu den aktuellen Trends im Networking 
befragt und alle Kapitel auf den neuesten Stand gebracht. Viele 
Interviews und Praxisbeispiele runden den gelungenen Ratgeber 
ab.  
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